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CincoDias, 22-01-2016  

A Jean-Noël Saunier se le ocurrió hace unos años montar una web para organizar algo que hasta entonces sucedía fundamentalmente entre amigos: el trueque1 de casas. El resultado fue MyTwinPlace, el portal de referencia en viajes colaborativos nacido en 2013 en el que ya hay inscritos 35.000 usuarios.
La startup acaba de dar un paso más allá en su modelo de expansión: ha lanzado un servicio dirigido exclusivamente a emprendedores. La idea le sobrevino a Saunier, cofundador y consejero delegado de MyTwinPlace, de forma espontánea. “Yo uso nuestro portal en los viajes de negocios. Un día dio la coincidencia de que me alojé en casa de un emprendedor. Rápidamente nos pusimos a hablar de nuestros proyectos, de nuestras empresas, nuestros planes de expansión, fuentes de financiación... La experiencia fue genial. Me di cuenta de que a los emprendedores nos encanta conocer a otros emprendedores porque tenemos problemas parecidos y aprendemos los unos de los otros”, explica.
[bookmark: sumario_1]MyTwinPlace ofrece a los usuarios una forma 100% colaborativa de viajar. Tras abrir un perfil en la web, cada uno recibe puntos en función de las veces que recibe en su casa a otros miembros de la comunidad. Esos puntos se pueden usar a su vez para viajar.
El modelo está resultando ser exitoso. La estancia media es de 5,9 días, lo que supone un ahorro de unos 700 euros. “Nuestro sistema se basa en la confianza y en la reputación de los usuarios. En MyTwinPlace no hay transacción financiera alguna, y eso interesa especialmente a emprendedores, para quienes limitar gastos es una necesidad”.
Tras hablarlo con algunos colegas, vio que la idea tenía futuro y que nadie había hecho algo igual. Así surgió MyTwinPlace for Entrepreneurs, una nueva pestaña2 disponible en la home de la compañía en la que solo pueden inscribirse empresarios. El interés por conocer a nuevos empresarios es tan alto que hay incluso quien ofrece su casa sin esperar a cambio la de su contraparte. 
1. El trueque= el intercambio
2. [bookmark: _GoBack]Una pestaña : un onglet




BTS 


NRC 2016


 


Llega el intercambio de viviendas solo para emprendedores


 


Texte n°


1


0


 


CincoDias


, 


22


-


01


-


2016 


 


 


A Jean


-


Noël Saunier se le ocurrió hace unos años montar una web para organizar algo que 


hasta entonces sucedía fundamentalmente entre amigos: 


el trueque


1


 


de casas. El resultado fue 


MyTwinPlace, 


el portal de referencia en viajes colaborativos


 


nacido en 2013 en el que ya hay 


inscritos 35.000 usuarios.


 


La 


startup


 


acaba de dar un paso más allá en su modelo de expansión: ha lanzado un servicio 


5


 


dirigido exclusivamente a emprendedores. La idea le sobrevino a Saunier, cofundador y 


consejero delegado 


de 


MyTwinPlace


, de forma espontánea. “Yo uso nuestro portal en los 


viajes de negocios. Un día dio la coincidencia de que me alojé en casa de un emprendedor. 


Rápidamente nos pusimos a hablar de nuestros proyectos, de nuestras empresas, nuestros 


planes de ex


pansión, fuentes de financiación... La experiencia fue genial. Me di cuenta de que 


10


 


a los emprendedores nos encanta conocer a otros emprendedores


 


porque tenemos problemas 


parecidos y aprendemos los unos de los otros”, explica.


 


MyTwinPlace ofrece a los usuar


ios una forma 100% colaborativa de viajar. Tras abrir un 


perfil en la web, cada uno recibe puntos en función de las veces que 


recibe 


en su casa a otros 


miembros de la comunidad. Esos puntos se pueden usar a su vez para viajar.


 


15


 


El modelo está resultando ser


 


exitoso. La estancia media 


es de 5,9 días, lo que supone


 


un 


ahorro de unos 700 euros. “Nuestro sistema se basa en la confianza y en la reputación de los 


usuarios. En 


MyTwinPlace 


no hay transacción financiera alguna, y eso interesa especialmente 


a emprende


dores, para quienes limitar gastos es una necesidad”.


 


Tras hablarlo con algunos colegas, vio que 


la idea tenía futuro y que


 


nadie había hecho algo 


20


 


igual. Así surgió 


MyTwinPlace for Entrepreneurs


, una nueva 


pestaña


2


 


disponible en la 


home


 


de la compañía en la que solo pueden inscribirse empresarios. El interés por conocer a nuevos 


empresarios es tan alto que 


hay incluso quien ofrece su casa sin esperar a cambio la de su 


contraparte


.


 


 


1.


 


El trueque= el intercambio


 


2.


 


Una pestaña : un onglet


 


 


 


 




BTS  NRC 2016   Llega el intercambio de viviendas solo para emprendedores   Texte n° 1 0  

CincoDias ,  22 - 01 - 2016      A Jean - Noël Saunier se le ocurrió hace unos años montar una web para organizar algo que  hasta entonces sucedía fundamentalmente entre amigos:  el trueque 1   de casas. El resultado fue  MyTwinPlace,  el portal de referencia en viajes colaborativos   nacido en 2013 en el que ya hay  inscritos 35.000 usuarios.   La  startup   acaba de dar un paso más allá en su modelo de expansión: ha lanzado un servicio 

5

  dirigido exclusivamente a emprendedores. La idea le sobrevino a Saunier, cofundador y  consejero delegado  de  MyTwinPlace , de forma espontánea. “Yo uso nuestro portal en los  viajes de negocios. Un día dio la coincidencia de que me alojé en casa de un emprendedor.  Rápidamente nos pusimos a hablar de nuestros proyectos, de nuestras empresas, nuestros  planes de ex pansión, fuentes de financiación... La experiencia fue genial. Me di cuenta de que 

10

  a los emprendedores nos encanta conocer a otros emprendedores   porque tenemos problemas  parecidos y aprendemos los unos de los otros”, explica.   MyTwinPlace ofrece a los usuar ios una forma 100% colaborativa de viajar. Tras abrir un  perfil en la web, cada uno recibe puntos en función de las veces que  recibe  en su casa a otros  miembros de la comunidad. Esos puntos se pueden usar a su vez para viajar.  

15

  El modelo está resultando ser   exitoso. La estancia media  es de 5,9 días, lo que supone   un  ahorro de unos 700 euros. “Nuestro sistema se basa en la confianza y en la reputación de los  usuarios. En  MyTwinPlace  no hay transacción financiera alguna, y eso interesa especialmente  a emprende dores, para quienes limitar gastos es una necesidad”.   Tras hablarlo con algunos colegas, vio que  la idea tenía futuro y que   nadie había hecho algo 

20

  igual. Así surgió  MyTwinPlace for Entrepreneurs , una nueva  pestaña 2   disponible en la  home   de la compañía en la que solo pueden inscribirse empresarios. El interés por conocer a nuevos  empresarios es tan alto que  hay incluso quien ofrece su casa sin esperar a cambio la de su  contraparte .     1.   El trueque= el intercambio   2.   Una pestaña : un onglet        

