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Plataforma gratuita de intercambio de casas para estimular el turismo entre países de América Latina
[…] BeLocal Exchange, una empresa brasileña que promueve el encuentro de personas de diferentes lugares que quieran intercambiar[footnoteRef:1] inmuebles durante el periodo de vacaciones. Lanzada en septiembre de 2016, BeLocal es una plataforma online que quiere consolidarse como una red[footnoteRef:2] de personas que adoran viajar. La idea del intercambio de casas por temporada[footnoteRef:3] es reducir los costos de hospedaje[footnoteRef:4], que pueden representar hasta más del 50% del presupuesto del viaje, y proporcionar más espacio y un ambiente más acogedor que el del cuarto de un hotel. [1:  Intercambiar : échanger.]  [2:  Una red : un réseau.]  [3:  Por temporada : de manière saisonnière.]  [4:  El hospedaje : l’hébergement.] 

La empresa fue lanzada por Andrea Aguiar, […], quien ha intercambiado casa 14 veces en diez años y notó que América Latina estaba fuera de ese tipo de hospedaje. Ella apuesta al fuerte potencial de crecimiento del turismo dentro de América Latina. “América del sur (…) enamora a viajeros de todo el mundo, pero BeLocal no quiere limitarse a lugares como Rio de Janeiro, Machu Picchu y Buenos Aires, que ya son bien conocidos. América Latina esconde mucho más. Por eso, creemos que el cambio de casas no solo será un beneficio económico para nuestros asociados, sino que será enriquecedor para todos”, comenta.
Según Andrea, existen más de 400 casas registradas. Hay inmuebles en Argentina, Uruguay y Chile. […] “Creemos que, con el dinero economizado en hoteles, los turistas podrán pasar más tiempo en las ciudades y explorar el destino como habitantes locales y sin apuros[footnoteRef:5]”. Uno de los objetivos de la empresa es también incitar a los vecinos de toda América Latina a acercarse más. “Queremos mostrar que Colombia y resto del continente puede ser un destino de vacaciones para turistas que quieren conocer la región de forma más auténtica y económica”, dijo Andrea. [5:  Sin apuros = sin problemas.] 

Andrea explica que el uso de la plataforma es gratuito y que luego de registrar[footnoteRef:6] la casa en el sitio web de BeLocal Exchange, el asociado pasa a formar parte del club de intercambio. El sitio muestra las opciones disponibles para cambio y la opción de búsqueda permite revisar las ofertas por destino o categoría como playa, destino gourmet, destino para niños. Un sistema de mensajes interno hace posible que los asociados combinen todos los detalles del intercambio manteniendo sus datos[footnoteRef:7] protegidos. Solo al final del acuerdo el asociado paga la anualidad, que da derecho a intercambios ilimitados durante ese período. “El ambiente es seguro y los datos personales, como nombre completo, dirección y teléfono son solo proporcionados después que el intercambio es mutuo”, comenta Andrea. Además de eso, la startup se asoció a Traity, un sitio web español especializado en verificación de identidad online, para chequear los datos de todos los asociados mediante el cruce de información.  [6:  Registrar : enregistrer.]  [7:  Los datos : les données.] 
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